1. Понятие и виды рентных доходов.

Рента - экономическая форма реализации земельной собственности феодалов. Выделяют три вида ренты: отработочная (барщина), натуральная (натуральный оброк), денежная (денежный оброк). В ренте  ее виде, размере, эволюции  проявляется зависимость крестьянина (несмотря на то, что земля принадлежит или частному лицу, или государству).

В течение XXI вв. происходил процесс превращения дани в феодальную ренту. Князья Киевской Руси первоначально раздавали своим подданным не земельные владения, а доходы с них. В период раннего феодализма преобладала натуральная рента.

Помимо ренты крестьяне выполняли многочисленные и разнообразные повинности, что объяснялось натуральным характером хозяйства того времени. Их число достигало 20. Среди них были пахота на землевладельца, натуральный оброк продуктами землевладения, животноводства и птицеводства, сенокошение и др. В государственной деревне существовала система выполнения различных повинностей, связанных с обслуживанием ямской гоньбы, доставкой казенных грузов, строительными работами, наконец, с мобилизацией в армию по указу правительства.

2. Теория земельной ренты Д. Рикардо.

С именем Д. Рикардо связывают создание теории ренты. Рикардо показал неправомерность утверждений физиократов, будто рента (чистый продукт) является даром природы. Он обратил внимание и на неточность в трактовке Смита, который допускал, что часть дохода, полученного в земледелии, обязана своим происхождени​ем силам природы. Природа, доказывает Рикардо, в создании ренты не участвует и не определяет уровень цен. Источником ренты является не плодородие земли, а труд работников, занятых в сельском хозяйстве.

Стоимость хлеба и другой сельскохозяйственной продукции опре​деляется затратами труда на относительно худших участках земли. Это регулирующая цена. По ней продается продукция (одинакового каче​ства), получаемая и на других, средних и лучших землях. На землях более плодородных образуется избыток продукции, который и стано​вится источником рентного дохода собственников земли.
Земельные участки обладают неодинаковой продуктивностью. Поэтому издержки на производство центнера зерна также неодинако​вы: самые высокие – на худших участках. Поскольку зерно продается на рынке по единой цене, то владельцы лучших и средних участков получают дополнительный доход (ренту) в виде разницы между ценой и издержками.

Владельцы худших участков ренты не получают. Здесь цена совпа​дает с издержками.

Теория ренты Рикардо имела практи​ческое значение. Обосновываемые им положения были направлены против установления высоких пошлин на хлеб. Впоследствии эта ка​тегория претерпела известную трансформацию и стала рассматри​ваться в более широком плане как дополнительный доход, образуе​мый не только в сельскохозяйственном производстве.

3. Марксистская теория дифференциальной ренты.

К. Маркс, показывал, что производительность добавочных вложений капитала может расти: вложения могут концентрироваться на лучших земельных участках и цены на продукцию будут уменьшаться. 

Существует 2 вида дифференциальной ренты: рента первого рода - это доход, который получают земельные собственники в силу обладания участками лучшего качества по сравнению с остальными: более плодородными или более удобно расположенными по отношению к потребителю продукции.

Дифференциальная рента 2-го рода связана с дополнительными ка​питаловложениями в сельское хозяйство, благодаря которым искусственно улучшаются качества земельного участка - повышается плодородие почвы (например, затраты на мелиорацию, удобрения и т.д.). В результате искус​ственного повышения урожайности земли образуется сверхприбыль, кото​рая остается в руках капиталиста - арендатора до момента пересмотра до​говора об аренде земли, По истечении срока аренды землевладелец, как правило, увеличивает плату за пользование землей с целью удержания этой сверхприбыли, которая и составит в структуре дохода земельного собственника дифференциальную ренту второго рода

Возможность получения дифференциальной ренты второго рода обу​словливает разные интересы арендатора и землевладельца при заключении срока аренды арендатору земли выгоден длительный срок аренды, земле​владелец, напротив, заинтересован в коротком сроке аренды с последую​щим изменением условий договора - увеличением платы за пользование землей. С другой стороны, короткий срок аренды делает невыгодным для арендатора рациональное ведение хозяйства, улучшение качества земли. Вот почему государство как самый крупный собственник земли в России должно быть заинтересовано в длительном сроке аренды для отечествен​ных арендаторов.
4. Маркистская теория абсолютной ренты.

Открытие механизма образования источника платы за землю незави​симо от ее природных свойств в рамках трудовой теории стоимости при​надлежит К. Марксу, который назвал этот вид дохода землевладельца аб​солютной рентой. Анализируя механизм образования этого вида ренты, К. Маркс выделяет причину и условие ее образования. Причина заключается в монополии частной собственности на землю - власти хозяина, собственника земли. Условие образования абсолютной ренты связано с более низким органическим строением капитала в сельском хозяйстве по сравнению с промышленностью вследствие относительной технической отсталости сельского  хозяйства. Как известно, трудовая теория стоимости придерживается положения пропорциональности между количеством живого труда и массой прибавочной стоимости. В этой связи чем ниже органическое строение капитала, тем значительнее доля живого труда (переменного ка​питала) в стоимости продукции, тем больше величина прибавочной стои​мости, создаваемой в сельском хозяйстве. Норма прибыли, таким образом, оказывается здесь выше средней нормы прибыли, а стоимость сельскохо​зяйственной продукции - выше цены производства В условиях межотрас​левой конкуренции в экономике действует объективный механизм вырав​нивания индивидуальных норм прибыли к единому среднему значению путем перелива дополнительных капиталов в отрасли с более высокой нормой прибыли. Дополнительному притоку капитала в сельское хозяйст​во препятствует монополия частной собственности на землю. Таким обра​зом, сельское хозяйство оказывается в особом положении по сравнению с другими отраслями экономики, не участвуя в межотраслевом переливе ка​питала. Излишек прибавочной стоимости, образующейся в сельском хо​зяйстве над средней прибылью, присваивается земельными собственника​ми в качестве абсолютной ренты, которая чисто внешне представляет со​бой фискальный косвенный налог.
5. Рынок и цена земли. Структура арендной платы.

Арендная плата состоит из ренты (всех возможных ее видов для данного земельного участка, то есть суммы рент) и других пла​тежей (за пользование имеющимися на земельном участке постройками насаждениями, дорогами и т.д.).

В условиях существования частной собственности на землю земля становится не только объектом аренды, но также объектом купли-продажи то есть товаром. В этой связи возникает -цена земли.
Субъективистская теория связывает эту экономическую категорию с величиной предельной полезности земли, формирование рыночной цены рассматривается сквозь призму взаимодействия спроса и предложения на рынке земли (в данном случае речь идет о смене земельного собственника с отчуждением всех прав собственности, поэтому «ценой» земли выступа​ет уже не рента, а неизмеримо большая сумма). Особенность этого рынка заключается в том, что предложение земли неэластично в силу ее ограни​ченного количества, а спрос на землю является производным спросом, так как зависит от спроса на сельскохозяйственную продукцию,

В наиболее общем виде цену земли можно оп​ределить по формуле"

[Цена_земли = (Сумма_зем._ренты/уровень_ссудного_процента)*100%]

Очевидно, что чем лучше участок, тем выше может быть доход, по​лучаемый его владельцем при сдаче последнего в аренду. И тем выше его цена. Уровень ссудного процента позволяет сопоставить величину возможного дохода при покупке земельного участка с величиной ссудного Процента при переводе аналогичной суммы в финансовые активы. Таким образом, категория «цена земли» выражает экономическую альтернативу для владельца денежных средств- недвижимость или банковский вклад
6. Понятие и типы воспроизводства.

Воспроизводством называется повторение, возобновление процесса производства. Поскольку произведенные блага исчезают в потреблении, то людям для удовлетворения своих потребностей необходимо вновь и вновь производить эти блага, воспроизводить их. Так, каждый год сеют зерновые культуры, чтобы иметь хлеб, добывают нефть, делают новые станки и машины.

Воспроизводство в масштабах отдельного предприятия или хозяйст​ва называется индивидуальным, в обществе в целом - общественным вос​производством. Оно охватывает все стадии производства в широком смыс​ле слова - собственно производство, распределение, обмен и потребление: все произведенное должно быть распределено между субъектами произ​водства, затем обменено для получения необходимых для потребления продуктов и, наконец, потреблено.

Общественное воспроизводство включает воспроиз​водство средств производства и предметов потребления. Кроме того, вос​производится и определенный тип производственных отношений: потреб​ление агентами производства своих доходов - заработной платы рабочими, прибыли, ренты и процента - собственниками средств производства и де​нежного капитала сохраняет их общественное положение и их отношение друг к другу. Наемные рабочие должны вновь становиться на работу, соб​ственники - обеспечивать дальнейшее получение доходов.

С точки зрения масштабов различают воспроизводство простое, расширенное и суженное. При простом воспроизводстве результаты обще​ственного производства (совокупный общественный продукт - СОП) за определенный период, обычно за год сохраняются неизменными. Такое положение возможно при условии, что весь доход или вся вновь созданная стоимость потребляется непроизводительно, т.е. идет только на личное по​требление Простое воспроизводство характерно главным образом для докапиталистических формаций,  когда развитие производства шло очень медленно.

расширенное воспроизводство, когда часть вновь созданной стоимости используется на увеличение действую​щего капитала и последующее расширение масштабов производства. Вме​сте с тем рост производства при капитализме регулярно прерывается спа​дами или кризисами перепроизводства, т.е. производство имеет цикличе​ский характер. В периоды кризисов воспроизводство осуществляется в уменьшенном, суженном масштабе. Кризисы, однако, лишь сдерживают постоянный рост производства при капитализме (разумеется, до опреде​ленных пределов).

7. Эффективность общественного производства.

Общественное воспроизводство включает воспроиз​водство средств производства и предметов потребления. Кроме того, вос​производится и определенный тип производственных отношений: потреб​ление агентами производства своих доходов - заработной платы рабочими, прибыли, ренты и процента - собственниками средств производства и де​нежного капитала сохраняет их общественное положение и их отношение друг к другу. Наемные рабочие должны вновь становиться на работу, соб​ственники - обеспечивать дальнейшее получение доходов.
Эффекивность произ-ва определяется путем сравнения стоимости произвед-го продукта и затрат на его произ-во.Особое значение при этом имеет кач-во произво-х продуктов и их соответствие обществен. потребностям. Эффектив-ть произ-ва харак-ся нескольким част.показателям:1)производительность труда;2)фондоотдача;3)материалоотдача.

.Произв-ть труда опред-ся как отношение  величины стоим-ти произвед-го продукта к затратам живого труда.Она может быть исчислима как величина стоим-ти продукта, приходящаяся на одного работника или на один человеко час труда или на единицу стоим-ти расходов на оплату труда.

Трудоемкость продукции---отношение труда к продукту, он харак-ет долю живого труда произвед-й продукции.

Показатель фондоотдачи--- отношение производственных фондов к стоим-ти труда. Этот показатель харак-ет эфектив-ть использования средств труда или основных производ-х фондов, также харак-ет выход продукции с основных производ-х фондов.

Материалоотдача--продукция относящаяся к материальн. затратам, она харак-ет эфектив-ть использов-я предметов труда, выход продукции с единицы стоим-ти предметов труда.

материалоемкость, харак-ет долю прошлого труда перенесенного с предметов труда в единицу созданного продукта.

Экономическая эффективность заключается в превышении результатов производства над затратами, а измерение эффективности состоит в со​поставлении полученного продукта с затраченными ресурсами. Чем боль​ше результаты производства превышают затраты, тем больше эффектив​ность производства, и наоборот.
8. Концепции общественного продукта: СОП, КП, НД.

 СОП - сумма цен всех матер. благ и услуг, созданных в обществе за опред. промежуток времени (год или квартал). СОП не харак-ет конечной результативности функционирования матер. пр-ва, т.к. содержит в себе промежуточный продукт. Конечную результативность функционирования матер. пр-ва характеризует КП.

Продукция всех добывающих и части перерабатывающих предприятий с позиции всего общ. пр-ва выступает в качестве сырья, материалов, топлива, энергии, полуфабрикатов, комплектующих изделий. Эта продукция подлежит дальнейшему производит. потреблению на др. предприятиях и образует промежуточный продукт сферы матер. пр-ва. Стоимость всех производительно потребляемых элементов промежут. продукта входит в стоимость полностью законченых пр-вом или конечных продуктов. Поэтому промежут. продукт повторно, а зачастую и по несколько раз отражается и учитывается в составе СОП. 
КП - это вся созданная в данном году масса предметов потребления и средств труда. КП - это часть СОП, которая остается за исключением из него промежуточного продукта ( за исключением всех производимых и употребленных продуктов труда за год). Все элементы КП выпускаются только той частью перерабат. предприятий, которые завершают произв.- технологические циклы по созданию предметов потребления и средств труда. КП аккумулирует в себе все годовые затраты живого труда (животного труда) и стоимость износа средств труда, в связи с его созданием. Следовательно известную часть прошлого труда составляет труд, который воплощен ранее в каких-либо матер. благах.
НД - показатель характеризующий результативность всего общ. пр-ва.  
   ЧНП (НД) в связи с его экон. назначением и фактическим использованием делится на: необходимый и прибавочный продукт.

   Необходимый - часть ЧНП,  которая используется на нормальное воспроизводство рабочей силы людей функционирующих в обществ. пр-ве. Нормальное воспр. раб. силы предполагает - поддержание жизнедеят-ти и работоспособности активных слоев населения и подготовку новых поколений работников.
  Прибавочный - часть ЧНП, созданного сверх необходимого. Он явл. мат. основой расширения обществ. пр-ва, развития сферы немат. пр-ва, особенно духовного пр-ва. Исторически прибавочный возникает позднее необходимого, когда в первобытной общине на основе роста производ. труда стало возможным создавать большую массу жизненных благ, чем это нужно для существования работника и продолжения его рода. Величина необход. продукта не явл. раз и навсегда данной, она возрастает в связи с возвышением потребностей на основе роста производ. труда. Но более высокими темпами возрастает прибавочный продукт, в чем и проявл. экон. прогресс.
9. Показатель ВНП-ВВП и методы его расчета.

 ВВП, ВНП - показатель характеризующий результативность всего общ. пр-ва.  

ВНП определяется суммированием доходов всех предприятий, учреждений, населения, получаемых в матер. и нематер. пр-ве, включая доходы от личного, домашнего хоз-ва, индивид. трудовой деят-ти, а также доходы из-за границы. За исключением из него доходов из-за границы - это ВНД (ВВП). ВНП и ВВП как сумма всех доходов субъектов эконом. отношений не содержит в себе промеж. продукта и его повторного счета. Это обусловлено тем, что источником доходов произв.- хоз. ячеек матер. и нематер. пр-ва явл. лишь добавленная ими стоимость. ВНП и ВВП  в матер. пр-ве содержат стоимость износа средств производства. 

Валово́й вну́тренний проду́кт (англ. Gross Domestic Product), общепринятое сокращение — ВВП (англ. GDP) — рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг (то есть предназначенных для непосредственного употребления), произведённых за год во всех отраслях экономики на территории государства для потребления, экспорта и накопления, вне зависимости от национальной принадлежности использованных факторов производства.

ВВП рассчитывается 3 методами:

· по доходам — суммируются заработная плата наемных работников, амортизационные отчисления, чистые косвенные налоги, арендная плата (рента), процентный доход, прибыль мелкого бизнеса (доходы собственников), прибыль корпораций (налог на прибыль корпораций + дивиденды + нераспределенная прибыль) 

· по расходам — суммируются потребительские расходы домашних хозяйств, инвестиционные расходы фирм, государственные расходы на закупку товаров, услуги и инвестиции и чистый экспорт (экспорт за вычетом импорта); 

· по сумме произведенной продукции — суммируются только добавленные каждой фирмой стоимости - конечной продукции. Конечной продукцией называется та продукция, которая приобретается в течение года для потребления, накопления, экспорта и не используется для промежуточного потребления. 

10.  Национальный доход и его перераспределение.

 НД в связи с его экон. назначением и фактическим использованием делится на: необходимый и прибавочный продукт.

  Необходимый - часть НД,  которая используется на нормальное воспроизводство рабочей силы людей функционирующих в обществ. пр-ве. Нормальное воспр. раб. силы предполагает - поддержание жизнедеят-ти и работоспособности активных слоев населения и подготовку новых поколений работников.

 Прибавочный - часть НД, созданного сверх необходимого. Он явл. мат. основой расширения обществ. пр-ва, развития сферы немат. пр-ва, особенно духовного пр-ва. Исторически прибавочный возникает позднее необходимого, когда в первобытной общине на основе роста производ. труда стало возможным создавать большую массу жизненных благ, чем это нужно для существования работника и продолжения его рода. Величина необход. продукта не явл. раз и навсегда данной, она возрастает в связи с возвышением потребностей на основе роста производ. труда. Но более высокими темпами возрастает прибавочный продукт, в чем и проявл. экон. прогресс.

11. Таблица Ф. Кенэ.
Кенэ впервые  ввел и использовал понятие «воспроизводство» как постоянное повторение производства и сбыта. Описание процесса воспроизводства он дал в знаменитой «Экономической таблице» (1758). В «Экономической таблице» общество рассматривается как единый организм, объединяющий три основных класса. Описание классовой структуры общества было необходимо Кенэ, поскольку в его «Таблице» совокупный годовой продукт распределяется посредством процесса обращения между тремя классами. «Нация, — пишет Кенэ, — состоит из трех классов граждан: класса производительного, класса собственников и класса бесплодного». Таким образом, в производительный класс включены крестьяне, фермеры и сельскохозяйственные наемные работники, т. е. все, кто занят в сельском хозяйстве. Класс собственников — это те, кто получает ежегодный чистый продукт, созданный в земледелии ( король, землевладельцы, церковь и всю их челядь). Всех людей, занятых в промышленности, он объявлял бесплодным, или непроизводительным, классом. Сюда включались наемные рабочие, ремесленники, капиталисты, купцы и мелкие торговцы.
 Задача Кенэ состояла в том, чтобы сохранить короля и землевладельцев как основу общества. Но поставить класс собственников на первое место он не мог, это противоречило бы его физиократической концепции о примате земледелия. Поэтому землевладельцы у него оказались в особом классе, помещенном между «производительным» и «бесплодным» классами. 
Главная проблема, которую решал Кенэ в «Экономической таблице», — это выявление основных народнохозяйственных пропорций, которые обеспечивают развитие экономики страны. «Экономическая таблица»—это схема, которая показывает, как происходит реализация годового продукта общества и как формируются предпосылки воспроизводства. Для того чтобы показать возможность простого воспроизводства в национальном масштабе и экономические связи между 'классами, Кенэ вполне закономерно упрощал процесс реализации и абстрагировался от ряда моментов. Он исключил из анализа исследование процесса накопления и рассматривал простое воспроизводство. В «Таблице» предполагаются неизменная стоимость денег, стабильность товарных цен, отвлечение от влияния внешней торговли на процесс реализации. 
Следовательно, в «Экономической таблице» Кенэ предпринял попытку впервые в истории политической экономии показать основные пропорции и основные линии реализации общественного продукта, объединив многочисленные акты обмена и массовое движение денег и товаров. Именно ему принадлежит открытие того, что процесс воспроизводства и реализации может проходить бесперебойно только в том случае, когда соблюдаются определенные пропорции развития народного хозяйства. 
12.  Условия реализации общественного продукта при простом воспроизводстве (К. Маркс).
Реализация общественного продукта - это возмещение по стоимости и в натуре всех элементов совокупного общественного продукта. При этом должны быть воспроизведены и соответствующие отношения (присвоения средств производства и продукта труда, отношения собственности на рабочую силу и найма).

Марксов подход исходит из существования двух подразделений национальной экономики - создающих средства производства и предметы потребления (первого и второго подразделения). 

СОП = 1 (С + V + M) + 2 (C + V + M).

для реализации совокупного продукта необходим обмен между двумя выделенными подразделениями, так как первое подразделение, производящее средства производства, нуждается в предметах потребления как для наемных работников, так и капиталистов. В свою очередь, второе подразделение, создающее предметы потребления, нуждается в средствах производства для продолжения процесса создания благ, удовлетворяющих те или иные человеческие потребности.

Важнейший вывод, который можно сделать после рассмотрения марксова подхода к проблеме реализации совокупного общественного продукта, сводится к необходимости поддержания пропорциональности между отраслями в народном хозяйстве, и прежде всего между производством средств производства и предметов потребления. Он особенно актуален для рыночной экономики, где общественное признание продукт получает только после процесса производства, когда выясняется, по каким ценам и в каком количестве рынок готов принять товар, будь то средства производства или предметы потребления. Данное стихийное выравнивание потоков продукции двух подразделений неизбежно создает условия для кризисов и прочих народнохозяйственных коллизий 

Процесс расширенного воспроизводства общественного продукта, взятый в реальном времени, представляет собой экономический рост. Это - господствующая тенденция общественного развития. Она связана с общим прогрессом человеческого общества, средств производства, самого человека. Этой тенденции не могут помешать ни крупные экономические потрясения (например, Великая депрессия 1929 - 1933 гг.), ни войны (мировые или гражданские).

13.  Условия реализации общественного продукта при расширенном воспроизводстве (К. Маркс).

Процесс расширенного воспроизводства общественного продукта, взятый в реальном времени, представляет собой экономический рост. Это - господствующая тенденция общественного развития. Она связана с общим прогрессом человеческого общества, средств производства, самого человека. Этой тенденции не могут помешать ни крупные экономические потрясения (например, Великая депрессия 1929 - 1933 гг.), ни войны (мировые или гражданские).

Существуют два типа экономического роста.

Первый - экстенсивный, когда возрастание общественного производства обуславливается увеличением количества используемых в народном хозяйстве ресурсов.

Второй - интенсивный, когда возрастание общественного производства обуславливается увеличением эффективности использования имеющихся в экономике ресурсов (заметно растет производительность общественного труда).

Заметим, что при рассмотрении реального экономического роста в конкретной экономической системе можно найти как элементы экстенсивного, так и интенсивного типов роста. Поэтому необходимо стремиться к преимущественно интенсивному типу роста, так как в этом случае общественные ресурсы используются наиболее эффективным способом. Исторически преимущественно интенсивный тип проявил себя в полной мере в последние 20 - 30 лет в развитых странах мира. Это дало возможность даже при низких (относительно) темпах экономического развития повышать жизненный уровень населения, создавать систему, которая “встраивает” материальное и нематериальное производство в систему взаимоотношений человек - природа с наименьшей нагрузкой на биосферу. Такой подход дал возможность вести разговор об экологизации производства (некоторые исследователи даже заговорили о новом разделе знания - эконологии, неком симбиозе экономики и экологии).

14.  Модель общего экономического равновесия Л. Вальраса.

Вальрас занялся общете​оретической проблемой – проблемой общего экономического равно​весия. Ее основной смысл можно свести к трем вопросам:

1) достижимо ли рыночное равновесие на деле;2) является ли это равновесие (если оно достижимо) устойчивым;3) каковы условия устойчивости равновесия?

Вальрас исходил из того, что решение проблемы может быть до​стигнуто с использованием математического аппарата. Построив до​вольно сложную систему взаимосвязанных уравнений, он доказывает, что система «равновесности» может быть достижима как некий «идеал», к которому стремится конкурентный рынок.

Весь экономический мир Вальрас разделил на две большие груп​пы: фирмы и домохозяйства. Фирмы выступают на рынке факторов как покупатели и на рынке потребительских товаров как продавцы. Домашние хозяйства – владельцы факторов производства – выступа​ют в роли их продавцов и в то же время как покупатели потребитель​ских товаров .
В этой модели роли продавцов и покупателей постоянно меняют​ся. Все расходы производителей товаров превращаются в доходы до​машних хозяйств, а все расходы домашних хозяйств – в доходы про​изводителей (фирм).

Цены факторов зависят от объемов производства, от спроса, а зна​чит, от цен на производимые товары. В свою очередь, цены на товары зависят от факторных цен.

Для нормального функционирования системы должно устанав​ливаться соответствие между спросом и предложением (факторов и товаров). Цены факторов должны соответствовать издержкам фирм; доходы фирм – «сочетаться» с расходами домашних хо​зяйств.

Равновесие является устойчивым если на рынке действуют силы, выравнивающие отклонения и восстанавливающие «равновесность». Промежуточные, «неверные» цены постепенно исключаются. Этому способствует развитие свободной конкуренции.

15.  Межотраслевой баланс В. Леонтьева и его значение в планировании экономики.

Василий Леонтьев применил метод анализа межотраслевых связей с привлечением аппарата линейной алгебры для исследования экономики США. Метод стал известен под названием «затраты — выпуск». Во время Второй мировой войны, разработанная Леонтьевым матрица «затраты — выпуск» для экономики Германии служила для выбора целей ВВС США[1] . Аналогичный баланс для СССР, разработаный Леонтьевым, использовался властями США для принятия решения об объемах и структуре Ленд-лиза.

Межотраслевой баланс (МОБ, метод «затраты-выпуск») — экономико-математическая балансовая модель, характеризующая межотраслевые производственные взаимосвязи в экономике страны. Характеризует связи между выпуском продукции в одной отрасли и затратами, расходованием продукции всех участвующих отраслей, необходимым для обеспечения этого выпуска. Межотраслевой баланс составляется в денежной и натуральной формах.

Межотраслевой баланс представлен в виде системы линейных уравнений. Межотраслевой баланс (МОБ) представляет собой таблицу, в которой отражен процесс формирования и использования совокупного общественного продукта в отраслевом разрезе. Таблица показывает структуру затрат на производство каждого продукта и структуру его распределения в экономике. По столбцам отражается стоимостный состав валового выпуска отраслей экономики по элементам промежуточного потребления и добавленной стоимости. По строкам отражаются направления использования ресурсов каждой отрасли.

В Модели МОБ выделяются три квадранта. В первом отражается промежуточное потребление и система производственных связей, во втором — структура конечного использования ВВП, в третьем — стоимостная структура ВВП. 

В то же время, Леонтьев отчетливо понимал, что теоретические разработки советских ученых не находят практического применения в реальной экономике, где все решения принимались исходя из политической конъюнктуры:

16.  Экономический рост и его типы.

Процесс расширенного воспроизводства общественного продукта, взятый в реальном времени, представляет собой экономический рост. Это - господствующая тенденция общественного развития. Она связана с общим прогрессом человеческого общества, средств производства, самого человека. Этой тенденции не могут помешать ни крупные экономические потрясения (например, Великая депрессия 1929 - 1933 гг.), ни войны (мировые или гражданские).Существуют два типа экономического роста.Первый - экстенсивный, когда возрастание общественного производства обуславливается увеличением количества используемых в народном хозяйстве ресурсов.Второй - интенсивный, когда возрастание общественного производства обуславливается увеличением эффективности использования имеющихся в экономике ресурсов (заметно растет производительность общественного труда).Заметим, что при рассмотрении реального экономического роста в конкретной экономической системе можно найти как элементы экстенсивного, так и интенсивного типов роста. Поэтому необходимо стремиться к преимущественно интенсивному типу роста, так как в этом случае общественные ресурсы используются наиболее эффективным способом. Исторически преимущественно интенсивный тип проявил себя в полной мере в последние 20 - 30 лет в развитых странах мира. Это дало возможность даже при низких (относительно) темпах экономического развития повышать жизненный уровень населения, создавать систему, которая “встраивает” материальное и нематериальное производство в систему взаимоотношений человек - природа с наименьшей нагрузкой на биосферу. Такой подход дал возможность вести разговор об экологизации производства (некоторые исследователи даже заговорили о новом разделе знания - эконологии, неком симбиозе экономики и экологии).

17.  Экономический рост в теории  К. Маркса.
Возникновение учения К. Маркса было связано с определенным этапом развития общества вообще и его экономической базы в частности. Понимание особенностей этого периода принципиально важно для адекватного восприятия марксизма.

Экономический рост превратился в характерную черту нового времени. В его основе лежал технический прогресс, внедрение в производство принципиально новых технологий. Развитие промышленности стало важнейшим фактором экономического прогресса.  

Иначе обстояло дело в середине XIX века. К этому времени ведущая роль промышленности стала для всех очевидной. Новые реалии обусловили два центральных вывода Маркса. Развитие промышленности — атрибут социально-экономического прогресса. На авансцену истории выходит промышленный пролетариат. Он становится ведущей социальной силой в общественном развитии. 

Обнищание трудящихся как следствие развития капитализма представлялось одной из важнейших особенностей нового времени. Этот тезис - один из наиболее противоречивых в теории Маркса, но в то же время он и один из важнейших в марксистской идеологии. Ухудшение положения трудящихся считалось очевидным фактом на протяжении первой половины жизни Маркса, примерно до 1860-х годов. Именно в этот период закладывались основы и формировалось мировоззрение создателей нового учения. Вдумчивый исследователь не мог обойти данную проблему. Об обнищании трудящихся писали решительно все - публицисты, правительственные чиновники, ближайший друг и соавтор Маркса Ф. Энгельс. Работу “Положение рабочего класса в Англии”, написанную в 1844 – 1845 годах, Маркс назвал гениальной. Энгельс стал заниматься экономическими проблемами раньше Маркса, именно он пробудил у Маркса интерес к ним. 

18.  Неоклассическая теория экономического роста.

В центре неоклассического направления стоит идея оптимальности рыночной системы, рассматриваемой как совершенный саморегулирующийся механизм, позволяющий наилучшим образом использовать все производственные факторы не только отдельному экономическому субъекту, но и экономике в целом.
В реальной экономической жизни общества это равновесие нарушается. Однако моделирование равновесия позволяет найти отклонение реальных процессов от идеала. Наиболее известны факторная модель Кобба—Дугласа и простая односекторная модель экономической динамики Р. Солоу.
Факторная модель Кобба—Дугласа  показывает взаимодействие и взаимозаменяемость труда и капитала, насколько продукт обязан своим созданием тому или иному фактору, при какой их комбинации может быть достигнут максимум продукции при наименьших затратах.
Р. Солоу - разработал две модели: модель факторного анализа источников экономического роста и модель, раскрывающая взаимосвязь сбережений, накопления капитала и экономического роста. 
Предполагается, что технологические изменения являются трудосберегающими, т.е. способствуют повышению квалификации, развитию профессиональных навыков, образовательного уровня работающих.
19.  Кейнсианская теория экономического роста.

Центральная проблема макроэкономики для кейнсианской теории — факторы, определяющие уровень и динамику национального дохода, его распределение. Эти факторы рассматриваются с позиции реализации в условиях формирования эффективного спроса. Кейнс сосредоточил усилия на изучении составных частей спроса, т.е. потребления и накопления, а также факторов, от которых зависит движение этих составных частей и спроса в целом.
Именно с движением потребления и накопления Кейнс связывал объем и динамику национального дохода.
Чем больше инвестиции, тем меньше размеры потребления сегодня и значительнее условия и предпосылки для его увеличения в перспективе. Поиск разумного соотношения между накоплением и потреблением — одно из перманентных противоречий экономического роста и вместе с тем условие для совершенствования производства, умножения национального продукта.
Существует  различие между инвестированием и сбережением. Рост сбережений в экономическом смысле означает переключение средств с приобретения предметов потребления на инвестиционные товары. Равенство сбережений и инвестиций — одно из непременных условий устойчивого экономического роста. Если сбережения превышают инвестиции, то образуются излишние запасы, не полностью используется оборудование, увеличивается безработица. Если же инвестиционный спрос опережает размеры сбережений, то это ведет к «перегреву» экономики, подстегивает инвестиционный рост цен.
В динамике экономического роста соотношение между сбережениями и инвестициями принимает несколько более сложную форму. Ведь сбережения, отложенные сегодня, будут трансформированы в инвестиции, которые будут осуществлены завтра. Значит, сегодняшние сбережения должны соответствовать завтрашним инвестициям. А в этом случае их совпадение, согласование становится более сложным, в известной мере проблематичным. Оказывается, что в долгосрочном периоде речь идет о фактических сбережениях и ожидаемых инвестициях. Кейнсианская теория уделяет этой проблеме особое внимание.
20.  Виды экономически колебаний.

Экономические циклы (колебания) — термин, обозначающий регулярные колебания уровня деловой активности от экономического бума до экономического спада. В цикле деловой активности выделяются четыре четко различимые фазы: пик, спад, дно (или «низшая точка») и подъём.


[image: image2.png]Puc. 18.4. Kpreas ®ruumnca




21.  Характеристика фаз экономических циклов.

Экономический цикл – периодические колебания экономической активности общества, промежуток времени от начала одного кризиса до начала другого. Экономический цикл состоит из двух фаз: подъема и   спада деловой активности и двух поворотных точек: пика и  низшей точки спада.  В целом в развитии цикла можно выделить четыре основные стадии. Экономические циклы представляют более сложное многостороннее явление, не имеющее четко выдержанные форму и содержания. Механизм циклов тесно связан с колебаниями - элементами временного ряда, отражающими происходящие в экономике периодические изменения. Наличие цикличности требует особых доказательств того, в каких случаях колебания приобретают циклическую форму или отвечают свойствам цикла. Среди этих свойств обычно отмечают рекуррентность (повторяемость фаз), способность к самовоспроизведению и регулярность, т. е.  наличие постоянной динамики с определенной траекторией, иначе любые отклонения, и систематические тоже, могут трактоваться как случайные события. 

22.  Марксистская теория промышленного цикла.
Одним из первых экономистов, кто стал уделять данной проблеме пристальное внимание, был К. Маркс. Он выделил четыре фазы цикла, которые последовательно сменяют друг друга: кризис, депрессия, оживление и подъем. Главной фазой экономического цикла является кризис. В нем заключены основные черты цикла. С кризисом заканчивается один период развития экономики и начинается новый. Без кризиса не было бы цикла, а периодическое повторение кризиса придает рыночной экономике циклический характер. 

Кризис, проявляется в перепроизводстве товаров, сокращению кредитов и повышению ссудного процента. Это ведет к понижению прибылей и падению производства, росту банковских задолженностей, банковским крахам и банкротством предприятий в других сферах экономики. Кризис- важнейший элемент механизма саморегулирования рыночной экономики. 

Но переход к расширению производства и к его обновлению не может произойти в один момент. Поэтому на смену кризису приходит фаза депрессии. Производство уже не сокращается, но и не растет. Товарные излишки постепенно рассасываются, но торговля идет слабо. Процентная ставка на ссуды падает до минимума. Однако постепенно в народном хозяйстве проявляются «точки роста» и происходит переход к фазе оживления. Предприятия, которые приспособились к новым условиям рынка, усиливают выпуск товаров, осуществляют новое промышленное строительство, повышается норма прибыли, ставка ссудного процента и заработной платы, начинается фаза подъема. Таким образом, причина циклического характера развития экономики кроется в конфликте условий производства и условий реализации, в противоречии между производством, стремящимся к расширению, и не успевающим за ним ростом платежеспособного спроса. Изменения в совокупном предложении и совокупном спросе обнаруживаются в экономическом кризисе, который является не только нарушением пропорциональности общественного производства, но и толчком к равновесию и сбалансированности экономики. Механизмом циклического движения является падение цен и, соответственно обесценивание основного капитала и снижение заработной платы. 

23.  Кейнсианская теория экономических кризисов.
 Значительное место в экономической науке в области объяснения и смягчения циклических колебаний принадлежит Дж.Кейнсу. После великой депрессии — тяжелейшего экономического кризиса 1929-1933 гг. — обнаружилась неспособность господствующего неоклассического направления предложить глобальные антикризисные решения, и тогда с теорией регулируемого капитализма выступил Кейнс. Кейнсианская теория цикла не только соединила в себе ряд предшествующих концепций, но. и оказалась в центре новой макроэкономической теории, призванной объяснить механизм капиталистического хозяйствования в целом, причины его отклонений от состояния равновесия, а также дать рецепты для государственного вмешательства в процесс воспроизводства. Эта теория рассматривает цикл как результат взаимодействия между движением национального дохода (НД), потребления и накопления капитала, формирующегося динамикой эффективного спроса, определяемой, в свою очередь, функциями потребления и инвестиций. Указанное взаимодействие рассматривается с точки зрения устойчивых связей, характеризующихся коэффициентами мультипликатора (зависимость прироста НД от прироста инвестиций) и акселератора (зависимость инвестиций от прироста НД). Таким образом, важнейшая причина циклического развития, по Кейнсу, — инвестиционный импульс. Кейнсианская теория цикла послужила основой государственной антициклической политики, рассчитанной на расширение совокупного спроса в периоды кризисов и его ограничение в периоды подъемов. Главными инструментами антициклического регулирования в соответствии с этой теорией являются бюджетная и кредитно-денежная политика, хотя их эффективность объективно ограничена (ростом инфляции, денежного предложения) и не может устранить внутренние причины циклического развития экономики. И действительно, кризис 70-х гг., резко

усилив темпы инфляции и поставив под сомнение кейнсианские методы антикризисного регулирования, положил начало серьезному кризису этой теории.

24.  Теории длинных волн в экономике (Й. Шумпетер, Н.Д. Кондратьев).

Первая систематическая концепция долговременных колебаний в экономике, выявившая их эндогенный характер, принадлежит Н. Д. Кондратьеву. Строя свою теорию, не останавливался на каком-либо одном объяснении цикличности, делая своей отправной точкой способ производства как комплекс всех научнотехнических, экономических, политических, социальных условий.

Волнообразные движения  это процесс отклонений от состояния равновесия, к которому стремится капиталистическая экономика и ставит вопрос о существовании нескольких равновесных состояний, а значит, и о возможности нескольких типов колебательных движений. 

Шумпетер был знаком с работами Н.Кондратьева, предложившего историческую периодизацию экономической жизни по длинным волнам (циклам) продолжительностью примерно пятьдесят лет. Для эмпирического доказательства существования больших циклов Кондратьев исследовал движение индексов товарных цен, курсов некоторых ценных бумаг, депозитов, заработной платы в ряде отраслей, внешнеторговых оборотов, добычи и потребления угля и производства чугуна и свинца (на материалах Англии, Франции, Германии, США). 

Й.Шумпетер, принимая в целом подход Кондратьева, настаивал на инновационной природе длинных циклов. Шумпетер развил гипотезу Кондратьева, представив экономическое развитие как последовательность восходящих пульсаций, обусловленных распространением соответствующих кластеров взаимосвязанных нововведений. Этот процесс саморегулирующийся и имеет характерную форму волны.

Современное эволюционное направление представляет экономическое развитие как неравномерное, неравновесное, в единстве технологических, экономических, политических и социально-психологических элементов. В центре анализа эволюционистов - длинные волны хозяйственной конъюнктуры, сопровождающиеся периодическим обновлением технологической структуры и изменением направлений социально-экономического развития. Большинство результатов, полученных в современных теориях длинных волн, подтверждает тот факт, что характер почти 200-летнего социально-экономического развития в мировом хозяйстве корреспондирует с гипотезой длинных волн.

25.  Особенности современных деловых циклов.

Деловой цикл, при котором периоды роста реального объема производства чередуются с падением реального объема производства, сопровождающимся безработицей. Для характеристики фаз цикла используют такие термины, как дно цикла (кризис); экспансия (оживление, расширение); пик цикла (подъем, высшая точка); сжатие(спад).

Прежде чем делать выводы о наличии циклических колебаний, следует учитывать продолжительность тех или иных процессов в экономике.

На основе анализа деловых циклов, имевших место в США между 1854 и 1985 гг. (считается, что за этот период США прошли через 30 таких циклов), американские экономисты выделяют некоторые средние временные интервалы при прохождении отдельных фаз цикла: фаза сжатия в форме спада продолжается в среднем 18 месяцев, а фаза расширения  33 месяца.

С того момента, когда наиболее развитые промышленные страны впервые столкнулись с явлением экономической цикличности произошли значительные изменения как в характере самих экономических циклов, так и в представлениях экономистов о сущности и формах явления цикличности.

Что касается изменения характера самих экономических циклов, то наиболее заметными эти изменения стали в первые десятилетия после окончания Второй мировой войны. Прежде всего, начиная с этого времени, стал менее четким и менее определенным сам циклический характер общественного воспроизводства, т.е. стала утрачивать свою четкость общая классическая схема промышленного цикла. 
В результате изменились, в частности, структура и характер действия главной фазы цикла  самого кризиса. Так, изменилось соотношение между острой и пологой стадиями кризиса в пользу пологой, а нередко стало возможным и преодоление острой стадии кризиса. Кризисы зачастую стали протекать не в форме резкого падения объемов производства, а в форме периодов замедленного его роста. Это обстоятельство, естественно, также ведет к размыванию четкости понятия классического промышленного цикла.

Наконец, как вытекает из целого ряда различных исследований, циклический характер современного общественного воспроизводства далеко не ограничивается фактором существования промышленных (экономических, деловых) циклов. Наряду с этими классическими циклами в настоящее время признается также наличие целого ряда других различного рода циклов, которые тем или иным образом сочетаются с классическими и могут усиливать или ослаблять их влияние.
26. Классическая теория безработицы.

- тстроится на убеждении в том, что рынок обладает достаточными способностями для эффективной координации всех процессов, происходящих в области занятости, в обеспечении полного использования ресурсов труда, которые имеются в обществе. По мнению классиков, причина безработицы в слишком высокой заработной плате, что порождает избыток предложения труда. Это результат определенных требований самих наемных работников. Свободная игра рыночных сил — спроса, предложения, заработной платы — обеспечит необходимую координацию в сфере занятости. Экономисты-классики утверждали, что ставки заработной платы должны и будут снижаться. Общее уменьшение спроса на продукцию выразится в снижении спроса на труд и другие ресурсы. При сохранении ставок заработной платы это моментально приведет к появлению излишков рабочей силы, то есть вызовет безработицу. Однако, не желая нанимать  всех рабочих по первоначальным ставкам заработной платы, производители считают выгодным нанимать этих рабочих по более низким ставкам заработной платы. Спрос на труд падает, и  рабочие, которые не смогут наняться по старым, более высоким ставкам, должны будут согласиться на работу по новым, более низким ставкам.  Если существует избыточное предложение труда, то снижение заработной платы  должно уменьшить его, но, в то же время, поднять спрос на труд. Если же заработная плата в этой ситуации не снижается, этому препятствуют сами работники, их профсоюзы, то тем самым они "добровольно" соглашаются на существование какого-то количества безработных.

Конкурируя за свободные рабочие места, безработные способствуют снижению ставок заработной платы до тех пор, пока эти ставки не будут столь низкими, что предпринимателям представится выгодным нанимать всех имеющихся рабочих. Поэтому экономисты-классики пришли к выводу, что вынужденная безработица невозможна. Любой желающий работать по определяемой рынком ставке заработной платы может легко найти работу. 

27.  Марксистская теория безработицы. 

Безработица, согласно марксистской теории, - явление, свойственное только капиталистическому обществу. Она означает наличие резервной армии труда, которая играет роль всегда имеющегося в наличии резерва, обеспечивающего скачкообразные межотраслевые переливы капитала. Наличие резервной армии труда также служит средством усиления эксплуатации занятых рабочих, которые под страхом увольнения соглашаются на менее благоприятные для них условия найма, на больший труд за ту же или меньшую оплату. Наличие резервной армии труда означает, что капитализм делает часть людей относительно избыточным населением, в которых капитал не нуждается. 
Более того, имеющаяся тенденция к относительному сокращению спроса на рабочую силу (по сравнению с ее предложением) ведет к повышению уровня безработицы. Рост уровня безработицы сопровождал капитализм на всем протяжении его истории. Эта тенденция проявляется и в настоящее время, хотя в периоды оживления и подъема экономики число безработных сокращается.

Марксистская теория, объясняет указанную тенденцию ростом органического строения капитала и другими объективными закономерностями его накопления, которые ведут к относительному снижению спроса на рабочую силу при увеличении ее предложения.
Особенно высок уровень безработицы в настоящее время в слаборазвитых странах Африки, Азии и Латинской Америки.
В условиях общественной собственности на средства производства, согласно марксистской теории, безработица исключается. Здесь сами трудящиеся определяют уровень своей занятости. Рост технической вооруженности труда и его производительности используется ими как средство высвобождения своего времени для выполнения разнообразных видов деятельности, сокращения рабочего времени и увеличения свободного.
28.  Кейнсианская теория безработицы.
сформировалась в основном в 30-х годах XX века. 

В кейнсианской концепции занятости последовательно и обстоятельно доказывается, что в рыночной экономике безработица носит не добровольный характер, а вынужденный. Кейнс показал, что объем занятости определенным образом связан с объемом эффективного спроса, а наличие неполной занятости, то есть безработицы, обусловлено ограниченностью спроса на товары. Кейнс утверждал также что,   3-4% населения остаются без работы  в силу противоречивого характера экономики, ее структурной перестройки,  обновления технологии. 

 В кейнсианской концепции рынок труда может находиться в состоянии равновесия не только при полной занятости, но и при наличии безработицы. Это объясняется тем, что предложение труда, по мнению Кейнса, зависит от величины номинальной заработной платы, а не от реального ее уровня, как полагали классики. Следовательно, если растут цены и реальная заработная плата понижается, то рабочие при этом не отказываются работать. Спрос же на труд, предъявляемый на рынке предпринимателями, является функцией реальной заработной платы, которая изменяется при изменении уровня цен: при повышении цен рабочие  смогут купить меньше товаров и услуг и наоборот. В результате Кейнс приходит к выводу, что объем занятости в большей степени зависит не от работников, а от предпринимателей, поскольку спрос на труд определяется не ценой труда, а величиной эффективного спроса на товары и услуги. 
29.  Сущность, причины и социально-экономические последствия инфляции.
Инфляция - это обесценение денег, снижение их покупательной способности, дисбаланс спроса и предложения. 
В экономической науке различают следующие причины инфляции:

1. Рост государственных расходов, для финансирования которых государство прибегает к денежной эмиссии, увеличивая денежную массу сверх потребностей товарного обращения. Наиболее ярко выражено в военные и кризисные периоды. 

2. Монополия крупных фирм на определение цены и собственных издержек производства, особенно в сырьевых отраслях; 

3. Монополия профсоюзов, которая ограничивает возможности рыночного механизма определять приемлемый для экономики уровень заработной платы; 

4. Сокращение реального объема национального производства, которое при стабильном уровне денежной массы приводит к росту темпов инфляции, так как меньшему объему товаров и услуг соответствует прежнее количество денег; 

30.  Виды инфляции.

Существует несколько видов инфляции. Гиперинфляция - цены растут астрономически, расхождение цен и заработной платы становится катастрофическим, разрушается благосостояние даже наиболее обеспеченных слоев общества, бесприбыльными и убыточными становятся крупнейшие предприятия. (МВФ за гиперинфляцию сейчас принимает 50%-й рост цен в месяц).

Вести успешный бизнес в условиях гиперинфляции почти невозможно. Речь может идти только о стратегии выживания. Рецепт выживания таков: автономность и самодостаточность, упрощение производства, сокращение внешних связей, натурализация базовых элементов внутрифирменного хозяйствования.
стагфляция – ситуация, когда возрастание общего уровня цен происходит с одновременным сокращением производства, т. е. цена и объем выпуска изменяются в разных направлениях.
В экономике с хорошо отлаженным рыночным механизмом рост цен на одни товары ведет к снижению цен на другие товары, т. е. должно соблюдаться рыночное равновесие, а при отсутствии должного уровня конкуренции наблюдается  «жесткость» цен в направлении их понижения. 

 Дефляция -денежный поток (сумма потребительских расходов) изменяется в результате изменения количества денег. Сокращение количества денег - прямая дефляция - оказывает угнетающее воздействие на экономическую активность, а увеличение количества денег, или инфляция , оказывает стимулирующее воздействие. Однако эта теория применима к ситуации, когда инфляция не перерастает в галопирующую инфляцию, а дефляционная политика не проводится в целях сокращения инфляции. 
31.  Кривая Филлипса.
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Был сделан вывод о том, что с безработицей можно бороться путем инфляционного роста номинальной зарплаты. В дальнейшем в графике Филлипса американские эко​номисты П.Самуэльсон и Р.Солоу заменили ставки зар​платы на темпы прироста цен. Модернизированная кривая Филлипса показана на рис. На оси абсцисс откладывается уровень безработицы U\, на оси ординат — уровень цен Р\. Если правительство рассматривает уровень безработицы как очень высокий, то оно проводит фискальную и бюджетно-денежную полити​ку, стимулирующую совокупный спрос. Необходимость удовлетворения выросшего спроса ведет к расширению производства и созданию новых рабочих мест, безработица снижается до уровня С/2, но инфляция растет до Pi- Для борьбы с инфляцией правительство проводит антиинфля​ционную политику. В результате цены снижаются до уров​ня Рз, а безработица увеличивается до уровня С/з. Кривая Филлипса "работает" только в краткосрочном периоде. Если же инфляция продолжается более длительное время, например свыше 5 лет, она может расти, несмотря на высокий уровень безработицы. Это объясняется рядом фак​торов, среди которых важное место занимает политика лож​ных ожиданий населения. Так, стремясь увеличить совокуп​ный спрос, правительство стимулирует рост зарплаты, на что рынок труда реагирует увеличением предложения труда. Рост зарплаты стимулирует инфляционный прирост цен. В соответствии с концепцией Филлипса инфляция в определенный промежуток времени снижает безработицу. Однако ожидания повышения зарплаты и связанный с ними рост благосостояния со временем ослабевают, так как инфляция съедает прирост номинальной зарплаты. Поэтому предложения труда и соответственно занятость снижаются. Сейчас для более длительных периодов времени вместо кривой Филлипса используется теория естественного уров​ня безработицы, согласно которой поддерживать умеренные темпы инфляции в течение относительно длительного периода времени можно только при естественном уровне безработицы. 

32.  Теория естественного уровня безработицы.
Естественный уровень безработицы  – это такой уровень, при котором обеспечена полная занятость рабочей силы, т.е. наиболее эффективное и рациональное ее использование. Это означает, что все люди, которые хотят работать, работу находят. Естественный уровень безработицы поэтому называют уровнем безработицы при полной занятости, а объем выпуска, соответствующий естественному уровню безработицы, называют естественным объемом выпуска. Так как полная занятость рабочей силы означает, что в экономике существует только фрикционная и структурная безработица, то естественный уровень безработицы может быть рассчитан как сумма уровней фрикционной и структурной безработицы: 

u* = uфрикц + uструкт = (Uфрикц +Uструкт)/L * 100%. 


Причиной роста естественного уровня безработицы является увеличение продолжительности времени поиска работы (т.е. продолжительности времени, когда люди находятся в безработном состоянии), что может быть обусловлено: 

1. увеличением размеров выплат пособий по безработице; 

2. увеличением продолжительности времени выплаты пособий по безработице; 

3. ростом доли женщин в составе рабочей силы; 

4. увеличением доли молодежи на рынке труда. 

33.  Протекционизм и фритредерство в истории экономической мысли.
Становление экономической роли государства, ее развитие нашло свое отражение в столкновении взглядов сторонников различных экономи​ческих школ, которых можно с достаточной степенью условности объеди​нить в два главных направления фритредерство и протекционизм.
Фритредеры (от англ., «free trade» - свобода торговли) провозгла​шают принцип невмешательства государства в хозяйственную жизнь или же сводят его к незначительным дозам. Они полагают, что экономические законы, конкуренция, сам рынок осуществят саморегулирование хозяйства , и обеспечат справедливую прибыль без посторонней внешней помощи. Государство со своей опекой, по их мнению, порож​дает иждивенчество, снижает дееспособность производителя, ведет к ка​зарменному  бюрократизму,  коррупции,   торможению  (даже  стагнации) производительных сил

В противоположность фритредерам протекционисты, напротив, опираясь на идеи государства, толкуют о значительном вмешательстве госу​дарства в хозяйственную жизнь.

Идеологи протекционизма полагают, что только государство в со​стоянии поддержать отечественную экономику, оно должно опекать, суб​сидировать, дотировать те отрасли, которые по той или иной причине не смогли пока стать эффективными, но они чрезвычайно важны в макроэко​номическом аспекте. Государство- обязано взять на себя целые отрасли и сферы народного хозяйства ради устойчивости и стабиль​ности всех субъектов экономики. Государство осуществляет многоликие хозяйственно-организационные функции; можно даже толковать о государственном управлении экономикой как по вертикали, так и по горизон​тали.

Таким образом, рассмотренные нами направления могут быть пред​ставлены: во-первых, как концепция, теоретический постулат; во-вторых, как конкретный инструментарий экономической политики.

Вообще   говоря,   и   представители   науки,   исповедующей фритредерство, и их оппоненты и по сей день не выработали точных критериев оптимальной эффективности из-за невмешательства государства или вследствие вмешательства как такового. Экономическая наука далеко не ушла от известной констатации, что государство может содействовать экономическому развитию (пример тому - вся эпоха первона​чального накопления капитала), может и тормозить, либо одними своими действиями способ​ствуют, а иными одновременно • тормозит
34.  Исторические предпосылки и эволюция государственного управления экономикой.
В экономических концепциях всегда отводилось большое место исследованию экономической роли государства, его функциям в экономике. Представители  меркантилизма -  стояли  за активное  вмешательство  государства  в  экономику.  Процесс  первоначального накопления капитала, не мог быть осуществлен  без  поддержки  государства. Государство  в  законодательном  порядке  способствовало накоплению золота и серебра в стране, проводило политику в целях развития и защиты собственной промышленности. 

Представители более позднего периода - физиократы - не разделяли мнения 

меркантилистов и выдвинули принцип laisser faire, означающий требование свободы,  торговли  в  первую  очередь.  Главная  забота  государства-  защита  так называемого  естественного права, основой которого является частная собственность. 

Классическая школа политэкономии, подвергла пересмотру теории своих предшественников, в частности меркантилистов - идеологов торгового капитала. Ее представители в лице А.Смита и Д.Рикардо обосновывали лозунг “экономической свободы” и высказывались  за ограничения вмешательства государства в экономическую жизнь. 

По мнению А.Смита, государство должно выполнять три обязанности: 

- ограждать общество от насилия и вторжений других независимых обществ; 

- ограждать по мере возможности каждого члена общества от несправедливости  и  угнетения  со  стороны  других  его  членов,  или  установить  хорошее  отправление правосудия; 

-  создавать и  содержать определенные общественные  сооружения и учреждения,  создание  и  содержание  которых  не может  быть  в  интересах  отдельных лиц или небольших  групп, и  затраты на которые не могут быть покрыты частными лицами. 

Представители неоклассического направления, создавшие теорию рыночного  равновесия  и  сформулировавшие  закономерности  оптимального  режима  хозяйствования,  стояли  на  позициях  саморегулирования  рыночной  системы. Помощь  государства  в функционировании  экономики  рассматривалась излишней. Однако экономические сдвиги конца ХIХ - начала ХХ века повлекли за собой развитие массового производства, увеличение товарных сделок, обострение конкуренции. Это вынуждало к усилению поддерживающих и корректирующих мер государства. Задачей последнего стало создание соответствующей инфраструктуры, т.е.  обеспечение  системой  институтов,  правовых  норм  и  общественных  благ внутренней  и  внешней  безопасности  экономического  развития,  устойчивости национальной валюты. Первая и вторая мировые войны, породившие систему острых проблем, потребовали более активной роли  государства в решении экономических проблем. Но главной причиной активизации государства  явился  экономический  кризис 30-х  годов,  который  окончательно подорвал доверие к саморегулирующим возможностям рыночной экономики.
35.  Причины усиления роли государства в современных условиях.

Возможности государственного управления экономикой неуклонно возрастали вместе с централизацией государственной власти. В руках все возрастающего клана чиновничества сосредоточиваются организационные рычаги воздействия на все стороны жизни общества. Идет процесс развития, усовершенствования и укрепления исполнительного чиновничьего аппарата. Государство предоставляло различные привилегии промышленникам, расширяло сферу применения вольнонаемного труда. Эти мероприятия были методами первоначального накопления капиталов, которые привели к бурному развитию промышленности. 

 за счет государства создаются военные предприятия, порты, учреждения связи, то сильно участие казны в прокладке каналов, строительстве железных дорог, морского флота. Власть финансирует фундаментальные научные изыскания, содержит университеты, многие медицинские учреждения, дома призрения, не говоря уже о функционировании нормального денежного обращения (чеканка монет, эмиссия бумажных денег и казначейских облигаций, чеков и иных ценных бумаг). Все без исключения государства имеют систему хозяйственного законодательства, содержат армию, полицию, разведку, исправительные учреждения, многочисленную рать чиновников.

Особенно активна роль государства в критические моменты: стихийные бедствия, войны, эпидемии. Государство всегда организатор, управитель и в этом также проявляется его прямая или косвенная роль в экономике. Государство вступает в различные альянсы, делит собственность, может иметь долю акций (даже контрольный    пакет)    в    акционерных   обществах,    создавать   государственно-банковские  и государственно-промышленные  системы,  а также международные интеграционные наднациональные группы ряда стран, участвовать в экспорте капитала за границу и т.п. Государство по мере необходимости проводит насильственные мероприятия, принудительную концентрацию (или деконцентрацию) производства, осуществляет систему штрафов и иных наказаний вплоть до роспуска компании, вводит чрезвычайное положение, выступая в роли совокупного идеального предпринимателя в экстремальных случаях.

36.  Государственный сектор экономики.
Государственный сектор – комплекс хозяйственных субъектов, целиком или частично принадлежащих центральным или местным государственным органам.

Основой государственного сектора является совокупность государственных предприятий, которые независимо от сферы деятельности и национальных особенностей можно сгруппировать в три большие группы: 

1) несамостоятельные публично-правовые предприятия (монетные дворы, тюрьмы, государственные и муниципальные школы, детские сады); 

2) самостоятельные предприятия, действующие в рамках публичного права (почта, железные дороги, государственные холдинги и корпорации); 

3)  юридически самостоятельные предприятия, действующие в рамках частного права (в форме акционерных обществ).

37.  Административные и экономические методы государственного регулирования экономики.
 Хотя экономические и административные методы имеют некоторое сходство, они существенно отличаются друг от друга. В частности, административные приемы заметно сужают свободу экономического выбора, а порой вообще сводят ее к нулю. Такое случается там, где администрирование экономически не обосновано, запредельно, обретает черты тотальности, перерождается в командно-распределительную систему. В этих условиях государственный контроль становится всеобъемлющим, охватывая размеры производства, его структуру, цены, потребительные качества продукции, издержки, заработную плату, прибыль и ее распределение, связи с поставщиками и потребителями, словом весь хозяйственный процесс.

Экономические методы нисколько не ограничивают свободу выбора, а иной раз даже расширяют ее. В последние годы, когда в России ускорился распад тоталитарного строя, произошло обвальное разрушение системы административного управления экономикой. Просматривается, по крайней мере, шесть областей, где административные приемы достаточно эффективны. Необходим прямой государственный контроль над монопольными рынками. Вторая область преимущественно административного регулирования – побочные эффекты рыночных процессов. Необходимы жесткие стандарты хозяйственной деятельности, гарантирующие населению экологическую безопасность.

Кроме экологических есть немало и других стандартов. Разработка таковых, контроль над их соблюдением всеми, кто участвует в функционировании экономической системы, образуют еще одну, третью область административного регулирования. Четвертая область – определение и поддержание минимально допустимых параметров жизни населения. Имеется в виду пособия по безработице, выплаты многодетным семьям, гарантированный минимум заработной платы и т.п. Административные приемы оказываются полезными и тогда, когда направлены на защиту национальных интересов в системе мирохозяйственных связей. К их числу можно отнести, например, лицензирование экспорта или государственный контроль над импортом капитала. Такова пятая область, где применение административных регуляторов экономически оправдано. Шестая и последняя область – реализация целевых программ, предусматривающих элементы администрирования в отношении предприятий государственного сектора.

38.  Множественность и противоречивость целей  экономической политики государства.

Экономическая наука рассматривает на  глобальном уровне основную,  высшую цель  регулирования  и  прикладные  цели. В  любой  стране  высшая  цель  должна сводиться к достижению максимального благосостояния всего общества. Но ее реализация возможна через достижение прикладных целей, к которым относятся: - экономический рост; - полная занятость; - стабильность уровня цен и устойчивость национальной валюты; - внешнеэкономическое равновесие. 

В системе экономических целей обеспечение экономического роста считается ведущей конкретной задачей. Ее решение связывается с абсолютным и относительным увеличением ВНП. 

С обеспечением  экономического роста  сопряжена другая важнейшая цель - удовлетворение требований полной занятости. Суть ее - достижение максимально возможного и в долгосрочном плане стабильного использования всего трудоспособного  населения.  Конкретно  задача  решается  созданием  новых  рабочих мест и другими методами борьбы с безработицей. Комплекс этих мер в развитии страны принято называть политикой обеспечения занятости. 

Стабильность  уровня  цен  и  национальной  валюты -  условие  стабильности экономики.  Поэтому  достижение  рассматриваемой  цели  является  важнейшим ориентиром в действиях государства. Решение  трех перечисленных целевых  задач означает достижение в рамках национального  хозяйства  относительного  макроэкономического  равновесия  и создает  более  благоприятные  условия  для  достижения  внешнеэкономического равновесия. Оно  поддерживается  системой  государственных мер  в  сфере международной  торговли, межстранового движения капиталов,  трудовых ресурсов, обеспечения сбалансированности платежного баланса. 

Значимость и последовательность постановки целей  в  той или иной  стране определяется  разнообразными  обстоятельствами  внутреннего  и  внешнего  по-рядка. Применительно к условиям России последовательность достижения рассмотренных целей может  заметно  отличаться  от  очередности,  характерной  для западных стран. Да и в самом составе целей есть определенная специфика, вызванная недостаточной зрелостью рыночных отношений. Определяя  цели  государственного  регулирования  на  конкретно  временном отрезке, государство сталкивается с проблемой взаимопротиворечивости целей. 

Поэтому сложнейшим вопросом  государственного регулирования являются поиски  оптимально  гармоничной  системы  целей.  Например,  достижение  полной занятости сопровождается усилением инфляционных тенденций, экономический рост  и  сохранение  окружающей  среды  находятся  в  очевидном  противоречии. 

39.  Денежно-кредитная политика: цели, инструменты и противоречия.

Денежно-кредитная  политика -  это  совокупность  мер,  проводимых  правительством в области денежного обращения и кредитных отношений для придания  макроэкономическим  процессам  нужного  государству  направления  развития. Высшая цель этой политики - обеспечение равновесного и устойчивого развития  народного  хозяйства.  Конкретными  целями  выступают  укрепление  денежной  системы,  воздействие  на  процесс  инвестирования  капиталов,  потребительский спрос, ценообразование. Главная роль в проведении кредитно-денежной политики принадлежит Центральному банку. Центральный  банк  при  практической  реализации  денежно-кредитной политики  государства использует  определенный набор инструментов, представляющий методы косвенного и прямого воздействия на денежно-кредитную сферу.
Одним из инструментов проведения кредитно-денежной политики  является проведение операций на открытом рынке. Центральный банк, покупая и продавая ценные бумаги коммерческим банкам, нефинансовым структурам и населению,  может  эффективно  влиять  на  развитие  денежно-кредитных  отношений  в стране. Коммерческие  банки,  покупая  ценные  бумаги  центрального  банка,  уменьшают  свои  резервы,  что  сокращает  возможность  кредитования  потенциальных заемщиков. При продаже ценных бумаг центральному банку коммерческие банки увеличивают свои резервы. Нефинансовые структуры, покупая ценные бумаги центрального банка, сокращают свои депозиты (средства на банковских счетах)  в  коммерческих  банках.  Таким  образом,  центральный  банк  получает  возможность непосредственно влиять на эти структуры, уменьшая роль в этом деле коммерческих банков. Поэтому политику проведения операций на открытом рынке считают самым эффективным инструментом кредитной политики.
Другим инструментом денежной кредитной политики является учетная (дис-контная)  политика  и  ломбардная  политика.  При  их  применении  центральный банк выступает в качестве основного кредитора всех других банков. Кредиты он выдает при условии переучета векселей (дисконтная политика) обращающихся к нему банков или под  залог их ценных бумаг (ломбардная политика). Средства, полученные таким образом в центральном банке, называются ломбардным кредитом. Ставка, определяемая центральным банком по таким кредитам, в экономической науке и практике называется официальной учетной (дисконтной, или ломбардной) ставкой.

40.  Государственный бюджет.

Госбюджет — это сово​купность финансовых отношений, возникающих между го​сударством и физическими, юридическими лицами по поводу создания, распределения, использования общегосударствен​ных фондов денежных средств. Чаще дают определение госбюджета как ежегодной сметы доходов и рас​ходов государства. Структура бюджета определяется государственным устройством. В странах, имеющих унитарное устройство, он включает центральный бюджет и местные бюджеты. В государствах с федеральным устройством существует еще промежуточное звено. В центральном бюджете концентрируется основная часть денежных средств государства, которые используют​ся для финансирования общегосударственных нужд. Рас​ходная и доходная части его могут быть использованы в целях регулирования экономики.

Расходы центрального бюджета делятся на следующие группы: финансирование народного хозяйст​ва, социально-культурных мероприятий, обороны, управле​ния; расходы, связанные с внешнеэкономической деятель​ностью, обслуживанием государственного долга. Наиболее крупны​ми расходными статьями бюджета в странах с рыночной экономикой являются поддержание уровня доходов (пенсии нетрудоспособным, инвалидам, помощь безработным, живу​щим ниже черты бедности и т.д.); национальная оборона; образование и здравоохранение; выплата процентов по госу​дарственному долгу и т.д. Основным источником доходов бюджета являются на​логи. В доходах центрального бюджета они составляют от 80 до 90 %. В местных бюджетах развитых стран на долю налогов приходится до 50 % всех поступлений.

41.  Концепции управления бюджетным дефицитом и государственным долгом.

Дефицит- это та сумма, на которую в данном году расходы бюджета превышают его доходы. Он может быть вызван следующими причинами: необходимос​тью осуществления крупных государственных программ развития экономики; милитаризацией страны; войнами и стихийными бедствиями; экономическими кризисами и т.д. Во всех этих случаях резко возрастают расходы государ​ства, превышая его доходы.
Уровень дефицита госбюджета определяется отношени​ем абсолютной величины дефицита к объему бюджета по расходам или к объему ВНП. финансовое положение страны нормальным, если бюджет​ный дефицит не превышает 2 — 3 % от ВНП. Существует четыре варианта финансирования бюджет​ного дефицита: увеличение налогов; эмиссия необходимого количе​ства денег; выпуск государственных займов; привлечение внешних займов. В странах с рыночной экономикой выби​рают, как правило, третий вариант. Для покрытия бюд​жетного дефицита государство выпускает ценные бумаги (казначейские векселя, облигации и т.д.), которые продает субъектам хозяйствования и населению. По облигациям выплачивается доход в виде процента. По истечении срока, на который они выпущены, облигации погашаются прави​тельством. В условиях перехода к рыночной экономике одним из источников финансирования бюджетного дефи​цита могут быть денежные средства, вырученные от про​дажи государственной собственности.

Государственный долг — это сумма задолженности страны другим странам, своим или иностранным юридическим и физическим лицам. В стра​нах с рыночной экономикой он состоит из общей суммы бюджетных дефицитов (за вычетом бюджетных излишков) и суммы финансовых обязательств иностранным кредито​рам (за вычетом той части, которая пошла на покрытие бюджетного дефицита) на определенную дату. Рост госу​дарственного долга наблюдается практически во всех стра​нах, что объясняется хронической дефицитностью государ​ственных финансов. Внутренний долг — это долг государства населению, предприятиям, организациям своей страны, внешний — это задолженность гражданам, организациям, правительствам других стран.

42.  Виды налогов.

Налоги – это обязательные срочные платежи государству физических и юридических лиц. Основные виды налогов можно сгруппировать по пяти признакам Основные виды налогов

	Объекты налогообложения
	Способы взимания налогов
	Способы определения размера налога
	Уровни налогообложения
	Порядок использования

	
	прямые
	Косвенные
	
	
	

	
	
	Акцизы
	
	
	
	

	Налоги на доходы
	Налоги на имущество
	Налоги на расходы
	Подоходный
	Поимущественный
	Индивидуальные
	Универсальные
	Таможенные пошлины
	Пропорциональные
	Прогрессивные
	Регрессивные
	Общенациональные
	Региональные
	Местные
	Общие
	Целевые


Совокупность применяемых в стране налогов называется налоговой системой. Она базируется на законодательных актах государства, которыми устанавливаются элементы налога (субъект, объект, источник и ставка налога).  Различают предельную, среднюю, нулевую и льготную налоговые ставки.

43.  Фискальная политика: цели, инструменты и противоречия.

Фискальная политика - это система регулирования экономики  посредством  изменения  государственных  расходов  и  налогов. Целями фискальной  политики  выступают:  сглаживание  колебаний  экономического  цикла; стабилизация темпов экономического роста; достижение высокого уровня занятости и умеренных темпов инфляции. Различают два типа фискальной политики 

- дискреционную, или активную, и автоматическую, или пассивную. Дискреционная политика основана на манипулировании правительством государственными расходами и налогами. Рост государственных расходов и (или) снижение налогов соответствует экспансионистской (стимулирующей), снижение государственных расходов и (или) повышение налогов - контрактивной (сдерживающей) фискальной политике. 

Автоматическая - это пассивная фискальная политика, при которой необходимые изменения  в уровнях  государственных расходов и налогов вводятся как бы автоматически. Ее инструменты - встроенные стабилизаторы. В качестве такового, в частности, выступает прогрессивная шкала налогообложения. Во время подъема  экономики  благодаря  автоматической фискальной политике  располагаемый доход населения и нераспределенная прибыль фирм растут медленнее, чем НД, и это сдерживает рост эффективного спроса. Во время спада такое налогообложение замедляет сокращение совокупных расходов. Фискальная политика играет важную роль в стабилизационных мероприятиях государства, однако как и автоматическая, так и дискреционная не могут устранить циклических колебаний. Как та, так и другая могут ограничить размах и глубину колебаний, существенно влиять на динамику общественного производства и занятости, снижение темпов инфляции.

44.  Налоговая политика.

Согласно первой концепции налогообложения, физические и юридические лица должны уплачивать налоги пропорционально тем выгодам, которые они получают от государства, согласно второй - они уплачивают налоги в прямой зависимости от размера непосредственно полученного дохода.
Налоговая политика правительства строится в соответствии с социально-экономическими потребностями государства, в зависимости от требований, целей, которые ставит перед собой правительство, при этом используются обе концепции налогообложения. Большинство налогов может быть отнесено в одну из трех групп: прогрессивный, пропорциональный и регрессивный. Пропорциональный налог взимается как определенный процент от доходов независимо от величины этих доходов (например, 1% в пенсионный фонд от любого заработка). Прогрессивный налог означает, что с высоких доходов взимается больший процент, чем с низких. На таких принципах строится подоходный налог. Регрессивный налог означает, что с низких доходов взимается более высокий процент, а с высоких доходов более низкий. Примерами косвенных налогов являются акцизные сборы, налоги с продажи, налог на добавленную стоимость. С  прямыми налогами на доходы и наследство связано пропорциональное и прогрессивное налогообложение.

Налоговая система выполняет в основном три функции: 1) обеспечение финансирования государственных расходов (фискальная функция); 2) социальная функция (перераспределение доходов); 3) государственное регулирование экономики (регулирующая функция).

Различные виды налогообложения (прогрессивное, пропорциональное, регрессивное) вызывают различные социальные последствия. Налоги на прибыль корпораций и на личные доходы физических лиц, которые рассчитываются по прогрессивной шкале, более всего соответствуют принципу социальной справедливости. Самые несправедливые - косвенные налоги, которые перекладываются на потребителей в одинаковой степени вне зависимости от того, насколько высоки их доходы.

В целях смягчения социального неравенства государство представляет отдельным группам населения различные налоговые льготы. Чаще всего эти льготы носят и социальный и регулирующий характер. Например, льготы фермерам, скидки с личных доходов и прибылей, направляемых на жилищное строительство, стимулируют спрос, способствуют росту занятости; некоторые льготы при всей своей явной социальной направленности - такие, как налоговые льготы многодетным семьям, студентам и лицам, повышающим свою квалификацию, также способствуют расширению совокупного спроса.

45.  Государство и общественные технологии принятия решений.

Принятие решений представляет собой совокупность действий разнообразных субъектов по сознательной постановке и достижению целей в сфере государственной власти. Применяемые в принятии решений технологии и механизмы непосредственно зависят от качественно очерченных процессов, тех их специфических особенностей, которые обусловлены сферой действия, типом функционирующих в ней субъектов, устойчивых обстоятельств и других структурных факторов. В связи с этим принято различать процессуальные особенности принятия решений в корпоративном секторе (на уровне отдельных организаций), публичных отношениях (общественном секторе) и сфере государственного управления. 
Для принятия оптимального решения в государственной политике существует два основных способа выбора альтернативного варианта и определения согласованного решения: консенсус и голосование. Первый из них — способ консенсуса (от латинского «consensus omnium» — согласие всех) весьма эффективен в тех случаях, когда интересы участников принятия решения частично совпадают и лишь незначительно расходятся, поэтому решение принимается как компромисс между различными альтернативами, поддержанный всеми сторонами. Именно принцип «согласия всех» используется для принятия ключевых решений в Совете Безопасности ООН. Но в то же время еще более распространенной является практика применения в государственной политике способа голосования для принятия стратегических решений. Этот способ выбора решений не ограничивается лишь формальной процедурой и техникой голосования, но включает в себя выяснение сильных и слабых сторон разных вариантов решения, уточнение позиций, а также определение удельного веса и пропорций между большинством, меньшинством и промежуточными силами, участвующими в процессе голосования.

Процесс принятия государственных решений распадается на отдельные этапы и функциональные фазы. 

Усложнение технологических приемов зависит и от характера контрагентов государства, в качестве которых могут выступать как все общество (население страны), так и отдельные государственные структуры, другие государства и организации. 

46.  Промышленная политика. Выбор приоритетов долгосрочного развития экономики.

Промышленная политика осуществляется в общем русле государственной экономической политики, направленной на структурные преобразования и рост общественного производства. Цели и приоритеты промышленной политики вырабатываются на основе стратегических ориентиров, задаваемых для производственной и коммерческой деятельности хозяйствующих субъектов рынка, а также для социальной деятельности государства. 

 промышленная политика реализуется как методами макроэкономического регулирования (создание правил и условий, мотиваций поведения участников рынка, бюджетное перераспределение ресурсов), так и административными методами. В состав ее инструментов входят также формирование общественного мнения и ценностных шкал, организация диалога рыночных субъектов и государственной власти, согласование интересов на территории (горизонтальное) и межуровневое (вертикаль власти). Промышленная политика призвана решить следующие основные группы проблем. Во-первых, это крайняя разлаженность механизма воспроизводства, прежде всего, финансового, научно-инновационного, кадрового, природопользовательского. Во-вторых, ограниченные возможности законодательно-правовых инструментов государства. В-третьих, структурные диспропорции в экономике.
47. Государственное экономическое программирование.

Высшей формой государственного регулирования является государственное экономическое программирование. Его задача  комплексное использование в глобальных целях всех элементов государственного регулирования экономики. По мере усложнения задач стали формулировать краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные задачи, определять порядок их решения и органы, ответственные за исполнение этих решений, выделять необходимые средства и определять порядок финансирования. Объектами таких целевых программ обычно являются отрасли, регионы, социальная сфера, различные направления научных исследований. Программы бывают обычные и чрезвычайные. Обычные среднесрочные общеэкономические программы составляются, как правило, на пять лет с ежегодным продлением на один год. Чрезвычайные программы разрабатываются в критических ситуациях, в условиях кризиса, массовой безработицы, большой инфляции. Осуществляются они, как правило, средствами административного регулирования. Практически во всех странах с рыночной экономикой осуществляются целевые программы.Субъектами экономического программирования являются государственные учреждения, ответственные за составление программ, их осуществления и контроль над ними. Программы разрабатываются специальным государственным органом или министерствами экономики и финансов. Министерство финансов также разрабатывает план финансирования программы. К разработке программ также широко привлекаются представители центрального банка, союзы предпринимателей, торгово-промышленные палаты, профсоюзы. Программа и финансовый план ежегодно утверждаются парламентом. В условиях рыночной экономики программирование может быть только индикативным, то есть носить целевой рекомендательно-стимулирующий характер, тем не менее, оно является эффективным средством решения хозяйственных задач разного уровня. Как правило, программы обеспечивают социально-экономическое развитие в желательном направлении. Программирование позволяет использовать все средства государственного регулирования и избежать противоречивости и несогласованности регулирующих мероприятий отдельных государственных органов. 

48.  Экономическая политика противодействия теневой экономике.
Теневая экономика (скрытая экономика) — экономическая деятельность, скрываемая от общества и государства, находящаяся вне государственного контроля и учёта. Является ненаблюдаемой, неформальной частью экономики, но не охватывает её всю, так как в неё не могут быть включены виды деятельности, не скрываемые специально от общества и государства, например домашняя или общинная экономики. Также включает в себя нелегальные, криминальные виды экономики, но не ограничивается ими.
Снижение налогового бремени.
Борьба с коррупцией.

Лицензирование и сертификация товаров и услуг.

Контроль за денежными потоками.

Борьба с зарплатой в конверте.

49.  Интернационализация и глобализация в мировой экономике.

Интернационализация  развитие устойчивых экономических связей между странами, выход воспроизводственного процесса за рамки национальных границ. Интернационализация лежит в основе усиления взаимозависимости экономик стран, которая выражается в международном обобществлении самого процесса производства и расширении рынка.

Глобализация  процесс коренных изменений в национальных экономиках, в результате которых система международных отношений становится все более однородной, т. е. приобретает глобальный характер. Экономической основой современного всемирного хозяйства служит интернационализация производства  - развитие такого организационно-экономического сотрудничества, которое выпуск изделий в одних странах объединяет с их потреблением в других. Международные связи национальных экономик становятся постоянными, когда возникает международное разделение труда - специализация отдельных стран на производстве тех или иных товаров и услуг в целях их продажи на мировом рынке.

А к т и в н а я    г л о б а л и з а ц и я    — одна из особенностей послевоенного развития финансовых рынков стран мира. Все они функционируют во все более тесной связи друг с другом, превращаясь в единый финансовый рынок. Иными словами, финансовая глобализация — это более высокая стадия интернационализации деятельности финансовых рынков во всех ее формах с целью обеспечения потребностей развития валютно-финансовых отношений. Во многом это проявляется в глубоком взаимодействии всех крупнейших фондовых бирж мира. Колебания курсов акций и других финансовых активов на биржах одних стран неизбежно отражаются через биржевой механизм на рыночной конъюнктуре других стран. 
50.  Международное разделение труда и мировой рынок. 

Международное разделение труда  представляет собой специализацию отдельных стран на производстве товаров и услуг, которыми эти страны обмениваются между собой. До промышленного переворота (конец XVIII — первая половина XIX вв.) международное разделение труда базировалось на различиях в наделенности стран природными ресурсами — климатом, почвами, недрами, водными и лесными ресурсами и др. Однако затем стала усиливаться специализация, базирующаяся на различиях в наделенности стран остальными факторами производства — капиталом, трудом, предпринимательскими способностями, знаниями. Именно это сегодня во многом определяет, на производстве каких товаров и услуг для мирового рынка специализируется страна.

Так, и сто лет тому назад, и сейчас Россия поставляла на мировой рынок продукцию, производство которой обеспечивалось прежде всего обилием природных ресурсов (на их базе тогда производились и экспортировались, как уже отмечалось, зерно, лен, лесоматериалы, сейчас — прежде всего энергоносители). Однако в настоящее время в российском экспорте значительное место занимают товары, производство которых требует обилия не только природных, но и других ресурсов (например, металлы и удобрения), или же вообще мало зависит от обилия или скудости в стране природных ресурсов (вооружение).

Мировой рынок - это исторически сложившаяся на базе международного разделения труда система обмена между национально обособленными субъектами мирохозяйственных отношений. При этом данная, экономическая в своей основе обособленность является государственно оформленной, что предопределяет специфику сферы международного обмена.

51.  Теория абсолютных преимуществ в международной торговле (А. Смит).

Основоположник экономической науки Адам Смит в своей книге «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776 г.) существенное внимание уделил разделению труда на основе специализации экономической деятельности. При этом выводы о разделении труда А. Смит распространил и на мирохозяйственную сферу, впервые теоретически обосновав принцип абсолютных преимуществ (или абсолютных издержек): «Основное правило каждого благоразумного главы семьи состоит в том, чтобы не пытаться изготовить дома такие предметы, изготовление которых обойдется дороже, чем при покупке их на стороне... То, что представляется разумным в образе действия любой частной семьи, вряд ли может оказаться неразумным для всего королевства. Если какая-либо чужая страна может снабдить нас каким-нибудь товаром по более дешевой цене, чем мы в состоянии изготовить его, гораздо лучше покупать его у нее на некоторую часть продукта нашего собственного промышленного труда, прилагаемого в той области, в которой мы обладаем некоторым преимуществом»  Таким образом, суть взглядов А. Смита состоит в том, что основой развития международной торговли служит различие в абсолютных издержках. Торговля будет приносить экономический эффект, если товары будут ввозиться из страны, где издержки абсолютно меньше, а вывозиться те товары, издержки которых в данной стране ниже, чем за рубежом.

52.  Теория сравнительных преимуществ в международной торговле              (Д. Рикардо).
Давид Рикардо, в своей книге «Начала политической экономики и налогообложения» (1817 г.) убедительно доказал, что межгосударственная специализация выгодна не только в тех случаях, когда какая-либо страна имеет абсолютное преимущество в производстве и сбыте данного товара по сравнению с другими странами, т.е. не обязательно, чтобы затраты на производство этого товара были меньше по сравнению с затратами на аналогичные товары, созданные за рубежом. Вполне достаточно, по мнению Д. Рикардо, чтобы эта страна экспортировала те товары, по которым у нее есть сравнительные преимущества, т.е. чтобы по этим товарам соотношение ее затрат с затратами других стран было бы более благоприятным для нее, чем по другим товарам.

Теория сравнительных преимуществ основана на ряде допущений. Она исходит из наличия двух стран и двух товаров; издержек производства только в виде заработной платы, которая к тому же одинакова для всех профессий; игнорирования различий в уровне заработной платы между странами; отсутствия транспортных издержек и наличия свободной торговли. Эти исходные предпосылки были необходимы для выявления основных принципов развития международной торговли. Есть теоретические доказательства того, что рикардианская модель работает и в случае множества товаров, а также при учете транспортных издержек. Таким образом, теория сравнительных преимуществ рекомендует стране импортировать те товары, издержки производства которых в данной стране по сравнению с другими товарами выше, чем экспортируемых товаров.

53. Неоклассические теории международной торговли. 

одной из ее основ является рикардианский принцип сравнительных преимуществ в международной торговле. Опираясь на этот принцип, один из классиков экономики, англичанин Дж.С. Милль в XIX в. впервые в мире начал разрабатывать вопросы движения капитала между странами. Вслед за Д. Рикардо он показал, что капитал движется между странами из-за разницы в норме прибыли, которая в наиболее богатых капиталом странах имеет тенденцию к понижению. Причем Милль подчеркивал, что перепад в нормах прибыли между странами должен быть существенным, чтобы покрыть еще и риск, который иностранный инвестор имеет в чужой стране. Окончательно неоклассическую теорию международного движения капитала сформулировали в первые десятилетия ХХ в. Э. Хекшер и Б. Олин, Р. Нурксе и К. Иверсен. Так, Э. Хекшер в рамках своей концепции, опираясь на теорию предельной полезности, сформулировал тезис о тенденции к международному равновесию цен на факторы производства. Эта тенденция пробивает себе дорогу как через международную торговлю, так и через международное движение факторов производства, чья стоимость и количественное соотношение в разных странах неодинаковы. Б. Олин в своей концепции международной торговли показал, что движение факторов производства объясняется разным спросом на них в разных странах: они движутся оттуда, где их предельная производительность низка, туда, где она высока. Для капитала предельная производительность определяется прежде всего процентной ставкой. Но при этом один указывал на дополнительные моменты (помимо разницы в процентных ставках), которые воздействуют на международное движение капитала: таможенные барьеры  (мешают ввозу товаров и тем самым подталкивают зарубежных поставщиков на ввоз капитала для проникновения на рынок), стремление фирм к географической диверсификации капиталовложений, политические разногласия между странами, риск зарубежных инвестиций и их деление на этой основе на безопасные и рискованные. Р. Нурксе создал различные модели международного движения капитала и пришел к выводу, что в стране с быстро растущим экспортом товаров быстро увеличивается спрос на капитал и она его преимущественно импортирует (и наоборот). К. Иверсен показал, что разные виды капитала имеют различную международную мобильность (прежде всего из-за издержек перевода капитала, т.е. трансакционных) и этим объясняется тот факт, что одна и та же страна может активно вывозить и ввозить капитал. Иверсен сформулировал и вывод о том, что перевод капитала из страну, где его предельная производительность низка, в страну с более высокой его производительностью означает более эффективную комбинацию факторов производства в обеих странах и увеличение их совокупного национального дохода.
54.  Международная валютная система: этапы становления.

 История эволюции МВФС начинается в момент, когда объективные экономические законы поставили правитель​ства ведущих государств перед необходимостью координа​ции политики в рамках национальных валютных систем. Это произошло в 1867 г., когда участники Парижской конфе​ренции признали золото единственной формой мировых денег. Парижскую валютную систему отличали следующие харак​терные черты:

• ее базой выступал золотомонетный стандарт;

• каждая валюта обеспечивалась определенным золо​тым содержанием;

• на основе спроса и предложения, но в пределах до​пустимых колебаний (±1%), сформировался режим свобод​но плавающих валютных курсов;

• все международные коммерческие операции имели 100-процентное золотое покрытие.

Удар по Парижской системе золотого стандарта нанесла первая мировая война и глобальный политический кризис 1918-1922 гг., которые вынудили правительства всех крупней​ших государств ввести валютные ограничения, прекратить размен банкнот на золото и резко увеличить их эмиссию для покрытия военных расходов. В итоге на смену прежней в 1922 г. пришла новая Генуэзская валютная система, кото​рая предполагала в дополнение к золоту использование так называемых девизов – валют ведущих экономических дер​жав 20–30-х гг. Деви​зы свободно конвертировались в золото, хотя их статус в качестве международных резервных средств и не был юри​дически закреплен. Это позволило восстановить режим сво​бодного колебания валютных курсов.

причины ее крушения -политические потрясения двух межвоенных десятилетий, экономический диктат Велико​британии, США и Франции, особенно борьбу американско​го капитала за гегемонию в МЭО.

Мировой экономический кризис 1929–1933 гг. серьезно подорвал стабильность МВФС, которая оказалась расчле​ненной на валютные блоки: стерлинговый (с 1931 г.); долла​ровый и так называемый "золотой" (с 1933 г.). Однако созда​ние этих группировок во главе с Великобританией, США и Францией не смогло предотвратить запрещение свободно​го обмена ведущих валют на золото и их девальвацию на​кануне второй мировой войны.

Так возникла третья историческая форма МВФС – Бреттон-Вудская система. К ее особенностям в валютной сфере необходимо отнести:

• введение золотодевизного стандарта, основанного на золоте и двух резервных валютах – долларе и фун​те • сохранение золотых паритетов валют с одновремен​ной их фиксацией в МВФт. е. золото продолжало использоваться как международное платежное и резервное средство);

• переход к фиксированным валютным курсам в дол​ларовом выражении, • создание двух новых валютно-кредитных организа​ций – МВФи МБРР.

55.  Международные валютные отношения и валютные курсы.
Международные валютные отношения - составная часть международных экономических отношений в виде совокупности валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мирохозяйственной сфере. Международные валютные отношения являются составной частью и одной из наиболее сложных сфер рыночного хозяйства. В них сосредоточены проблемы национальной и мировой экономики, развитие которых исторически идет параллельно и тесно переплетаясь. 

Большое влияние на международные валютные отношения оказывают ведущие промышленно развитые страны ( особенно "семерка" ), которые выступают как партнеры соперники. 

Важным элементом валютной системы является валютный курс. Валютный курс необходим для: взаимного обмена валютами при торговле товарами, услугами, при движении капиталов и кредитов. Экспортер обменивает вырученную иностранную валюту на национальную, так как валюты других стран не могут обращаться в качестве законного и платежного средства на территории данного государства. Импортер обменивает национальную валюту на иностранную для оплаты товаров, купленных за рубежом. 

Валютный курс-"цена" денежной единицы одной страны, выраженная в иностранных денежных единицах или международных валютных единицах ( СДР, ЭКЮ ). Внешне валютный курс представляется участникам обмена как коэффициент пересчета одной валюты в другую, которая определяется соотношением спроса и предложения на валютном рынке. Однако стоимостной основой валютного курса является покупательная способность валют, выражающая средние национальные уровни цен на товары, услуги, инвестиции.

Производители и покупатели товаров и услуг с помощью валютного курса сравнивают национальные цены с ценами других стран. В результате сопоставления выявляется степень выгодности развития какого-либо производства в данной стране или инвестиций за рубежом.

56.  Проблемы конвертируемости национальной валюты.

Конвертируемость денег - это их обмен, пересчет на другую иностранную валюту, В условиях золотомонетного стандарта и разменности банкнот на  золото  конверсия денег осуществлялась на основе золотого паритета. В настоящее время в связи с демонетизацией золота и превращением его в обычный товар в качестве международного платежного средства исполь-ся с.к.в. ряда стран. Особенно широко исп-ся амер. доллар. Конверсия нац. денег в с.к.в. осуществляется по обменному или валютному курсу. В связи  с отсутствием золотого паритета обменный  и валютный курсы определяются на основе паритетов их покупательной способности. Паритеты не постоянны, колеблются, их определяют путем сопоставления цен условной корзины потребительских товаров, конвертируемых в валюте. В формировании обменного и валютного курсов весьма значительна роль спроса и предложения на валютных курсах. долларизация экономики  широкое использование долларов во внутреннем денежном обращении.
57. Кризис современной международной валютной системы.

Характер международной валютной системы во многом определяется той ролью,, которую играет в ней золото. Можно сказать, что за последнее столетие сменились четыре валютные системы, и эти сдвиги отражают основные этапы развития мирового капитализма. Период до 1914 года был эпохой- классического (полного) золотого стандарта. Межвоенный период — время распада этого стандарта. Бреттон-вудская система (золотодолларовый стандарт) занимает около трех десятилетий до начала 70-х годов. Наконец, в 1971 — 1973 годах сформировались основные черты валютной системы, которую мы будем называть современной Основные ее элементы были закреплены международным соглашением стран—членов МВФ, достигнутым в январе 1976 года, на конференции в Ямайке, вследствие чего современную международную валютную систему иногда называют ямайской.

 

Экономический кризис 1974—1975 годов оказался тяжелым и сложным. Даже будучи постепенно преодолен, он оставил трудное наследие, которое сделало последующий подъем неполнокровным и в конечном счете недолгим. Темпы экономического роста в большинстве стран замедлились уже в 1979 году, а в 1980 году экономика США и ряда других стран вступила в полосу нового спада, который перерос в затяжной кризис. В целом за 70-е годы темпы роста в промышленно развитых капиталистических странах оказались почти вдвое ниже, чем в 60-х годах, а в 1980—1983 годах наступи-

ла стагнация. В 1983 году индекс промышленного производства этих стран был ниже уровня 1979 года, на 10% превышая цифру 1973 года. Не лучше было положение в Великобритании и в ряде других крупных стран. Кризис привел к невиданному за послевоенный период росту безработицы: доля безработных в общей численности рабочей силы США и в Западной Европе, по официальной статистике, достигла 11 — 12%, а на деле была еще выше. Кризис жестоко ударил по развивающимся странам, вызвал снижение спроса и цен на товары их экспорта, падение производства и уровня жизни во многих странах. Огромной остроты достигла проблема долгов развивающихся стран международным монополистическим банкам: ряд стран оказался практически не в состоянии даже выплачивать проценты по их задолженности. Подрыв сложной системы международного кредита грозит катастрофическими последствиями для всей мировой капиталистической экономики.

Острейшей экономической проблемой 70-х годов, которая унаследована и текущим десятилетием, является сочетание значительной безработицы и относительно низких темпов роста с сильной инфляцией.
58.  Сущность и виды глобальных экономических проблем.

Сложность и острота экономических проблем мирового хозяйства порождены самим типом современной цивилизации, уровнем и характером развития производственных сил. На первый план перед человечеством выдвигаются такие общие проблемы, как сохранения мира на Земле, предотвращение войн – химических, бактериологических, а особенно термоядерных, приостановление гонки вооружений, расширение конверсии, предотвращение локальных и глобальных вооружённых конфликтов.
Большую опасность для человечества представляет катастрофически ухудшающееся состояние окружающей среды, назрела необходимость совместного мирового освоения космоса, запасов мирового океана. 
Общей заботой являются топливно-энергетическое, а также сырьевое обеспечение стран. Требует скорейшего разрешения и продовольственный вопрос: он злободневен пока для многих стран. В этом ряду стоят проблемы голода, нищеты, борьба с эпидемиями, со страшными болезнями века (раком, ишемией, СПИДом).

Большие проблемы существуют и на рынке труда: проблемы занятости, рост массовой безработицы волнует большинство развитых и развивающихся стран. В общем круге проблем выделяется вопрос об охране прав человека в современном мире, об освобождении его от чрезмерного государственного контроля. Глобальные проблемы затрагивают самые разные стороны жизни человеческого общества а потому требуют комплексного подхода и всестороннего изучения. Мировое сообщество способно решить глобальные проблемы, лишь объединив усилия и ресурсы. Отсюда возникает необходимость глобальной перестройки сложившейся системы отношений – политических и экономических.
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